
Чек-лист 
10 вариантов бонусов



1. Бесплатная доставка

Самый распространенный вид бонуса. Рассчитайте вашу выгоду от 
его применения, если вы доставляете свой продукт по России, 
предложите бесплатную доставку почтой, а платную доставку 
оставьте за транспортной компанией. Также вы можете предлагать 
бесплатную доставку при покупке на определенную сумму.

2. Дополнительный продукт в подарок

Это может быть приятная недорогая мелочь, себестоимость которой 
невелика, но которая повысит лояльность вашего клиента и оставит 
положительные воспоминания о процессе покупки и сотрудничестве 
с вами.

3. Сопутствующий продукт в подарок

Продумайте, что может быть интересно вашему клиенту в качестве 
бонуса. Например, упаковка продукта при покупке, если ваш продукт 
является подарком для кого-либо, или печать 10 лучших фотографий 
в подарок к определенной фотосессии.

4. Бонусная карта
Вы оформляете клиенту карту (физическую или виртуальную). По 
этой карте возможно накопление бонусов, пропорционально 
потраченным средствам (при этом баллы могут сгореть).Чем чаще 
клиент пользуется вашими услугами, тем быстрее накопит бонусы и 
сможет обменять их на скидку, либо бесплатный продукт/услугу.

5. Гарантийное обслуживание/гарантия
Предоставьте гарантию на ваши услуги или продукт, клиент станет 
более лояльным, зная, что он имеет такое преимущество.
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Бонусы мотивируют клиентов совершить покупку 
именно у вас и выделяют на фоне конкурентов. 
Бонусы, в отличии от скидок, являются способом 
неценового мотивирования ваших клиентов 
и стимулирования продаж. 

Прежде чем продумывать бонусную систему и выбирать 
подходящую для вас: 

Минусом бонусной системы, в противовес скидкам, является то, что 
ее проблематичнее контролировать, если скидка дается “здесь и 
сейчас”, то некоторые виды бонусов требуют дополнительного 
отслеживания. 
При этом использовать бонусы предпочтительнее, чем скидки, т.к. 
бонусы добавляют ценности к предложению, в то время как, 
скидки ценность снижают.

определитесь с целями вашей бонусной системы (повышение 
лояльности существующих клиентов, привлечение новых клиентов, 
повышение спроса на продукт/услугу)

рассчитайте вашу экономическую выгоду от введения бонусной 
системы

подумайте, что будет логичным и полезным дополнением к вашему 
продукту/услуге

пподумайте, что будет привлекательным для вашей целевой 
аудитории

Чего можно достичь, используя бонусы:

выделиться на фоне конкурентов оригинальным и полезным 
предложением

поднять ценность вашего предложения в глазах клиента

сэкономить (бонусы дешевле скидки)
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6. Продукт/услуга партнера

Продумайте специальные условия совместно с вашими партнерами 
на какой-либо комплекс работ, или определенный пакет услуг. Такой 
бонус может предлагать и ваш партнер своим клиентам и вы своим, 
что существенно увеличит базу потенциальных покупателей.

7. Чек-листы, инструкции, рабочие тетради, 
электронные книги, руководства, шаблоны, записи 
мастер-классов, скрипты, небольшие видеоуроки

Если вы предлагаете какую-либо услугу, вы можете создать материал, 
который будет интересен вашим клиентам. Предлагайте его, как 
бонус к покупке определенного товара/услуги. Несмотря на то, что 
этот пункт используется редко - он подойдет к любому направлению 
бизнеса и выделит ваше предложение на фоне конкурентов.

8. Бесплатная консультация (по применению, 
использованию вашего продукта/услуги)

Если клиент уверен в вас как в специалисте своего дела, 
консультация замотивирует его сделать покупку именно у вас.

9. Бонус в виде периодической бесплатной услуги 
(“каждая 10 стрижка в подарок”)

Часто используется в офлайн бизнесе. Чем чаще клиент будет 
пользоваться вашими услугами, тем быстрее получит бонусную.

Например, свадебный декоратор может предложить чек-лист 
невесты (когда и что нужно отслеживать невесте перед свадьбой; 
диетолог может предложить меню на неделю, магазин одежды 
предложить урок с советами по стилю)
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10. Доступ к закрытым материалам (группа, сайт, 
хранилище)

Этот материал - часть закрытого клуба Gureeva.club

Внутри клуба:

Библиотека знаний - 20 мастер-классов, 40+ часов видео
Доступ к эксклюзивным материалам, созданным специально для 
участниц клуба. Мы покажем, что и как вам нужно сделать, чтобы 
создать бизнес и жизнь, о которой вы мечтаете.

Среди доступных мастер-классов:

Увеличиваем прибыль за выходные

Вовлечение в Инстаграм для поднятия продаж

Таргетированная реклама в Инстаграм

Способы повышения лояльности клиентов

Таргетированная реклама Вконтакте

Малобюджетное продвижение

СПИН прСПИН продажи
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Рабочие тетради, чек-листы и инструкции - эти ресурсы помогут 
вам просто и быстро применить новые знания

Закрытая группа Вконтакте - 400+ единомышленниц

Рано или поздно у вас возникнут вопросы. В нашем сообществе мы 
всегда готовы помочь друг другу. Здесь вы найдете надежных 
друзей и партнеров + ответы на все свои вопросы.

Практические материалы

http://lp.gureeva.tv/clubУЗНАТЬ БОЛЬШЕ ПРО КЛУБ

http://lp.gureeva.tv/club

